
Perspectives d’investissement

Comment les entreprises et les banques commerciales perçoivent-elles l’avenir ? Leurs
intentions d’accroître, de maintenir ou de réduire leurs investissements à moyen terme
fournissent quelques indications sur l’évolution future. Combinées avec d’autres données et
analyses, ces intentions aident les dirigeants à déterminer la probabilité de chocs potentiels.

  

Il est tout aussi crucial de demander où exactement elles comptent placer leurs futurs
investissements. En général, les investisseurs mentionnent l’évolution qu’ils prévoient en
termes de bénéfices et de chiffre d’affaires, leurs projets en matière de diversification des
activités (ex. par produit, secteur économique, région), de ressources humaines (ex. formation,
recrutement), ainsi que de recherche et développement.

  

La vaste majorité des investisseurs dans tous les pays expriment leur intention d’accroître ou
de maintenir leurs investissements à moyen terme, la plupart d’entre eux anticipant une hausse
de leurs bénéfices et chiffre d’affaires. Les plus importants domaines d’expansion en termes
d’investissements futurs concernent la main-d’œuvre (formation de personnel et recrutement de
ressortissants nationaux), le renforcement de la technologie, ainsi que la diversification par
produit au sein d’un même secteur économique. Les résultats sont partagés en matière de
diversification vers de nouveaux pays, au sein d’un même pays et vers d’autres secteurs
économiques. Le domaine le moins important a régulièrement concerné le recrutement
d’expatriés.

  

Téléchargement

  

Une publication synthétique mise à jour sera bientôt disponible sur ce site Internet. En
attendant, vous pouvez obtenir une analyse synthétique et nationale antérieure, à la page des
publications sur les flux de capitaux privés
.
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